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SCENARIUSZ LEKCIJI

Program nauczania podstaw przedsiebiorczosci dla szkoty ponadpodstawowej

opracowany w ramach projektu

»Tworzenie programow nauczania oraz scenariuszy lekcji i zaje¢ wchodzgcych
w sktad zestawéw narzedzi edukacyjnych wspierajgcych proces ksztatcenia ogélnego
w zakresie kompetencji kluczowych uczniéw niezbednych do poruszania sie na rynku pracy”

dofinansowanego ze $rodkéw Funduszy Europejskich w ramach
Programu Operacyjnego Wiedza £dukacja Rozwdj, 2.10 Wysoka jakos¢ systemu oswiaty
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Temat:
Jak walczy¢ o swoje?

Cel ogélny:
Ksztattowanie postaw przedsiebiorczych potrzebnych do funkcjonowania
we wspdtczesnym spoteczenstwie.

Cele szczegétowe:

Uczen:

m dokonuje samooceny z punktu widzenia posiadanych cech i umiejetnosci
utatwiajacych i utrudniajacych prowadzenie negocjaci;

m identyfikuje sytuacje, w ktérych stosowana jest manipulacja;

m korzysta z metod obrony przed manipuladjg;

m efektywnie uczestniczy w negocjacjach.

Kompetencje kluczowe:
kompetencje: w zakresie rozumienia i tworzenia informacji, cyfrowe, osobiste, spoteczne
i w zakresie umiejetnosci uczenia sig, kompetencje w zakresie przedsiebiorczosci

Formy pracy:
praca indywidualna w domu, praca grupowa i zbiorowa w klasie

Metody nauczania:
odwrécona lekcja, burza mézgoéw, dyskusja, wyktad

Wybér i przygotowanie srodkéw dydaktycznych:

m film dydaktyczny: www.nbportal.pl/rozrywka/filmy/filmy-animowane/rynki/
negocjacje (dostep 15 kwietnia 2019 r.);

m karteczki w dwdch kolorach i pisaki;

m tablica do przypiecia karteczek;

m ankiety do samooceny z zakresu cech i umiejetnosci utatwiajacych i utrudniajacych
prowadzenie negocjacji.

Miejsce i czas realizacji zajec:
1 godzina lekcyjna, sala lekcyjna

Opis przebiegu zajec:

Przed zajeciami nauczyciel prosi uczniéw, aby w domu obejrzeli film dydaktyczny.
Na lekcji dzieli klase na dwie grupy, z ktérych kazda pracuje metoda burzy mézgéw.
Zadaniem pierwszej grupy jest wyliczenie cech i umiejetnosci utatwiajacych
prowadzenie negocjacji, a drugiej grupy — cech i umiejetnosci utrudniajacych



prowadzenie negocjacji. Kazda z grup otrzymuje zestaw kolorowych karteczek innego
koloru. Kazdy z uczniéw zgtoszone przez siebie propozycje zapisuje na kolorowej
karteczce, a po zakoriczonej burzy mézgdw przypina na tablicy. Burza mézgow

powinna trwac okoto 10 minut. Po jej zakoriczeniu jeden z przedstawicieli kazdej grupy
prezentuje rezultaty. Potem rozpoczyna sie dyskusja dydaktyczna, w czasie ktérej
uczniowie otrzymuja pytania naprowadzajace do sformutowania definicji negocjacji
oraz do ustalenia listy wariantéw ich zakoiczenia. Jezeli w czasie pogadanki nie padty
nazwy: win—win, win—lose, lose—lose, nauczyciel wymienia je i objasnia. Nastepnie
nauczyciel pyta uczniéw, czy wiedza, na czym polegaja techniki manipulacji i jak mozna
sie przed nimi broni¢. Jezeli uczniowie zabierajg gtos, to nadal toczy sie dyskusja.
Natomiast jezeli nic nie mowia, nauczyciel wygtasza krotki wyktad poparty przyktadami.
Wskazane jest, aby w czasie dyskusji/wyktadu nauczyciel pytat uczniéw o przyktady
manipulagji z zycia codziennego (np. z reklam, ktére znaja). Jesli sala jest wyposazona
w sprzet komputerowy lub uczniowie maja dostep do smartfondw, otrzymuija oni

do wykonania ¢wiczenie polegajace na odszukaniu w internecie przyktadéw manipulacji
iich zaprezentowanie. Rolg nauczyciela jest przy tym wspomaganie uczniéw poprzez
zadawanie pytan naprowadzajacych i udzielanie wskazéwek.

Ewaluacja:

Za pomoca ankiety diagnostycznej uczniowie dokonujg samooceny w zakresie
posiadanych cech i umiejetnosci utatwiajacych i utrudniajacych prowadzenie
negocjacji.

Komentarz metodyczny

W metodzie odwréconej lekcji kazdy z uczniéw moze pracowaé w swoim
indywidualnym tempie oraz powraca¢ do wskazanych przez nauczyciela
materiatow dowolna liczbe razy. Dzieki temu metoda ta jest szczegélnie
uzyteczna w pracy z uczniami z indywidualnymi potrzebami edukacyjnymi. Jest
ona réwniez chyba najlepszym sposobem wdrozenia do praktyki szkolnej zatozen
konstruktywizmu — wiedza kazdego ucznia powstaje w wyniku jego

aktywnego dziatania.

Film dydaktyczny wykorzystywany w czasie tej lekcji przedstawia negocjacje
pracodawcy i pracownika. Dokonujac wyboru tego filmu, chcieliémy, aby
uczniowie spojrzeli na przedsigbiorce nie tylko przez pryzmat osoby prowadzacej
firme, ale przede wszystkim przez pryzmat postawy przedsiebiorczej, ktéra

ma zastosowanie w wielu réznych obszarach zycia i w wielu rolach w gospodarce.
W tym filmie bardzo wyraZnie wida¢, Ze postawa przedsiebiorcza jest potrzebna
w takim samym stopniu osobom bedacym w roli pracodawcy, jak i osobom
bedacym w roli pracownika.



	_Hlk7057807

